
Für Sie bauen wir 
Lichtgeschwindigkeit.

Das Glasfasernetz der Zukunft

für die Gigabit Region Heilbronn-Franken

Unternehmenspräsentation Juni 2021
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Deutsche GigaNetz – das Unternehmen

• Gründung 2019 in Hamburg als GermanCom GmbH von einem Expertenteam aus der Telekommunikation 
mit dem Schwerpunkt Glasfaser-Breitbandausbau. Langfristig orientierter Qualitätsanbieter und 
vollintegrierter FTTH Telekommunikationsanbieter für Privat-, Gewerbe- und Carrierkunden. 

• Finanziert von einem großen globalen Infrastruktur Investor: InfraRed Capital Partners, ein 
Unternehmen der SunLife, einer führenden kanadischen Versicherungsgruppe. 

• In den nächsten 5 Jahren wenigstens 600 Mio. Euro Investition in qualifizierte Zielgebiete in 
Deutschland (etwa 250.000 Haushalte/Unternehmen). Bis 2030 bis zu 3 Milliarden Euro und 
über 1 Mio. Haushalte.

• Strategischer Schwerpunkt ist die eigenwirtschaftliche Planung, Vertrieb, Errichtung und Betrieb von 
FTTH- Glasfaseranschlüssen (Infrastruktur) bevorzugt im ländlichen und vorstädtischen Bereich. 

• Diskriminierungsfreie Netze (OpenAccess) und offen für Kooperationen. Im Fokus: Möglichst 100% 
Versorgung mit FTTH-Anschlüssen und -Produkten, idealerweise in Kombination mit vorhandenen 
Infrastrukturen und ergänzendem, gefördertem Ausbau weißer wie auch grauer Flecken.

Langfristig orientierter und vollintegrierter FTTH Netzbetreiber und Qualitätsanbieter
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Mit einem starken Investor als Partner
Über 20 Jahre Erfahrung in Infrastrukturinvestitionen
Infrared hat den deutschen FTTX-Markt als einen Zielmarkt für den Entwicklungsfonds, InfraRed Infrastructure 
Fund V („IRIFV“) identifiziert. IRIFV ist durch institutionelle Investoren finanziert – darunter befinden sich auch 
deutsche Pensionskassen.
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Prioritäten für ein Qualitätsnetz 

Partner mit Erfahrung im Bau & Betrieb
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Über-Regionale Partner im Bau u.a. Visco, Wayss & Freytag, 
Klenk & Sohn, Strabag, DING-Group, Leinberger, BBG-Bau
o Aus der Region für die Region

o Jahrzehnte lange Erfahrung im Glasfaserausbau
oEigene Projektleitung und Bauüberwachung vor Ort
odatengestütztes roll-out Tool
o100%ige Qualitätsprüfung und Dokumentation

telent GmbH aus Backnang – Netzbetrieb für NOKIA Netz
o 24/7 an 365 Tagen

o Service für mehrere tausend Technikstandorte mit über 15 Jahren 
Erfahrung im Betrieb von TK Netzen

o Spezialisiert auf kritische Infrastruktur, eigene Service Techniker
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Partner der Kommunen

100% 
FTTH -

Versorgung

• Ausgangssituation und Voraussetzung: Abstimmung von 

geeigneten Ausbaugebieten für einen 

eigenwirtschaftlichen Ausbau 

• Kooperation ist unser Credo: Vermeidung Überbau von 

Glasfaser, Einbezug vorhandener Infrastruktur von 

Kommune, Kreis, Zweckverband, Stadtwerk

• Nutzung von laufenden und künftigen Förderprojekten

• Vorteil für die Kommune und Bürger:

• schneller FTTH-Ausbau aus einer Hand 

• maximale Versorgung mit Ziel 100% aller Adressen

• keine kommunalen Investitionen nötig

• keine Kosten für Endkunden für den 
Glasfaseranschluss 
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Mit einem klaren Fokus

100% 
Versorgung 

Point2Point Qualitätsnetz

Es ist Zeit für einen Paradigmenwechsel

Anspruch 100% Glasfaser

• In 2 bis 4 Jahren zum Qualitätsnetz

• optimale Versorgung aller Adressen 

• optimaler Ablauf zu Gunsten 

einer kurzen Realisierungszeit 

Unternehmenspräsentation
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Straffe Ausbauplanung für die Gigabitregion

Gigabit Region Heilbronn-Franken
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Glasfaser FTTH versus xDSL
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Unsere Tarife 
Privatkunden

Fürs Kleingewerbe: 
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Unsere Tarife 
Geschäftskunden
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Marketingbaukasten
Den Ausbau erklären und Bürger begeistern

• Einrichtung eines Ladengeschäfts

• Townhall Meetings | Webinare

• Markstände | Wochenmärkte

• Vor-Ort-Vertrieb (Beraterteam)
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Marketingausblick: 
Landkreis Heilbronn
regional und lokal

Gigabit Region Heilbronn-Franken
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Vertriebsstart Stufe 1: 18 Gemeinden LK HN

Bad Friedrichshall
Bad Rappenau
Bad Wimpfen

Beilstein
Brackenheim

Erlenbach
Güglingen

Kirchardt
Löwenstein

Massenbachhausen
Neckarsulm

Nordheim
Offenau

Pfaffenhofen
Siegelsbach

Untereisesheim
Untergruppenbach

Abstatt
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Kampagnenplanung „Raketenstart“

SALES-PHASE 1 Regional (Landkreis HNF) SALES-PHASE 2    Lokal (einzelne Kommunen)

• Start regionaler Kampagne Ende Juni/Anf. Juli
• Online-Marketing inkl. Landingpages
• Massive Marketingmaßnahmen:

• Digitale Auftaktveranstaltung (inkl. 
Aufzeichnung, ggf. Wiederholung)

• Radio 
• Presse (Tageszeitung, Amtsblätter)
• Großflächen
• Riesenposter
• Adressable-TV
• Spotify
• Frühbucheranreize für Kunden

3 Kommunen sofort Start Lokalkampagne
• Start in 3-4 Kommunen mit lokalen 

Kampagnen Anfang Juli

Ab Erreichung von ca. 10% 
Vorvermarktungsquote 
• Start Phase 2 je Kommune aus den 15
• Lokale Kampagne
• Lokaler POS
• D2D – Vertrieb
• Reihenfolge definiert sich aus Zielerreichung 

und der durch GKZ angegebenen Priorisierung 
(5 Phasen)
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1-2 Monat
10 % Interessenten 
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Marketing- & Vertriebskampagne
Lokal verankerte Kampagne zur Ansprache der Bürger

Launch
Ansprache zum

Start

Akquise
Interessenten-

kampagne

Bau
Gezielte

Verdichtung

Service
Upselling und 
Optimierung

Kooperation
Kooperations-
vereinbarung

Initiale Kampagne mit 
Außenwerbung, PR-
und Social Media, 

Ladengeschäft 
Townhall Meetings

Einbindung lokaler
Fürsprecher, Events,

Persönliche 
Ansprache durch 

Vertriebsteam

Baustellen-
kommunikation und 

Nachbarn als 
Multiplikatoren

Kundenservice und 
-Bindung, Vertrieb 

von Zusatzleistungen

Medien-Event, 
Website,

Erste Sichtbarkeit im 
Stadtbild

3-4 Monate
35 % Interessenten

5 bis X Monate
> 35 % Interessenten

Vorvermarktung Bauvermarktung Nachvermarktung
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Speedpoint

Gigabit Region Heilbronn-Franken

Lokale Kampagne (exemplarisch)

Multiplikatoren Ankündigung DTH
Tbd.

Mailing BM
Flyer, DTH Termine

Plakate Produktvorteil
Tbd.

Plakate Laternen + DTH Termine
Tbd.

Digitale Townhall Multiplikatoren
tbd.

D2D Start
Tbd.

Anschreiben Vereine / Verbände
Tbd.

Kommunikative 
Deadline

Letzte Chance
Tbd.
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Plakate 2. Infrastruktur
Tbd.

Facebook Geschäftsseite

Ausbauinfo Mailing
Tbd.

Wasserstandsmeldung, Ankündigung Townhall / Fest
Tbd.

Spanntransparente
Tbd.

KwK
Tbd.

KwK
Tbd.

Magazin inkl. Testimonials
Tbd.

Ausbau-Barometer
Tbd.

Testimonial Ansprache
Tbd.

Ende Vorvermarktung
Start Kampagnen.

18/1tel
Tbd.

Digitaler Glasfaserauftakt
Tbd.

Digitale Townhall - Gewerbe
Tbd.

Townhall/ Open Air/ Fest
Tbd.

Digital Sales / Wochenmarkt / Beratung

PM Bürgermeister
Tbd.

Informationsflyer + D2D Ankündigung
Tbd.

Wettbewerbsvergleich
Tbd.

Ankündigung GK Townhall + BM
Tbd.

PM DGN
Tbd.

Anschreiben Immo.verwalter
Tbd.

Verkürzung /Entfall
erste 2-3 Kommunen

Juli August September Oktober November
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Wir sind gekommen, 
um zu bleiben

Gigabit Region Heilbronn-Franken



Martin Herkommer

Regionalleiter Süd
+49 40 605980-240

+49 170 785 9115

martin.herkommer@deutsche-giganetz.de

Deutsche GigaNetz GmbH

Schauenburgerstraße 27 

20095 Hamburg

+49 40 605980- 000

info@deutsche-giganetz.de

www.deutsche-giganetz.de


